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Plaçant l'innovation et le développement durable au cœur de son ambition de progrès, Vaillant Group France (acteur mondial de référence du confort thermique avec ses marques Vaillant et Saunier Duval, 10 000 collaborateurs dans le monde - CA 1,9 M€) se développe en investissant massivement sur les énergies renouvelables. Faites le choix de l'ambition, rejoignez un groupe qui innove pour le confort durable et le bien-être de tous. Pour la gamme VAILLANT, nous recherchons notre :
ATTACHE TECHNICO COMMERCIAL  H/F
Secteur : Haute et Basse Normandie (14-27-50-61-76)
Basé idéalement à Rouen ou Caen

Rattaché au Directeur Régional, vous prospectez et fidélisez tous les acteurs de votre secteur. Vous ciblez les installateurs pour renforcer leurs connaissances produits, les convertir à notre marque et susciter la demande. Auprès des distributeurs et des négoces, vous développez une relation de partenaire apporteur d’affaires. Vous accompagnez et formez leurs Forces de Vente. Pour atteindre vos objectifs, vous déployez le plan d’actions commerciales, analysez vos résultats et proposez les mesures correctives.  
Bac +2 min, vous bénéficiez d’une première expérience de la vente et du développement d’un secteur. Attiré par les produits techniques et innovants, l’animation de revendeurs et la négociation, vous souhaitez exprimer toutes les facettes de votre potentiel commercial. Esprit de conquête, enthousiasme, organisation, autonomie et force de conviction seront vos atouts majeurs pour réussir. Pour partager notre ambition, nous vous proposons une formation à nos produits, un package attractif et des outils performants (rémunération, véhicule de fonction, CRM,…).

KRENO Consulting, notre Conseil, vous invite à déposer votre dossier de candidature sur www.kreno-consulting.com , cliquez sur « Consultez nos opportunités », indiquez la référence LO955 et postulez. 










