
 

Terre commune est une nouvelle organisation représentant des marques internationales vendues en grande distribution. Elle propose à ses clients comme à ses collaborateurs une démarche de progrès reposant sur une conception différente du rapport commerçant/industriel au point de vente.

Dans le cadre de la création de notre structure nous recrutons l’ensemble de notre équipe dont un :

Responsable de Secteur h/f 

Secteur : 75 / 94 / 93 / 92
Véritable patron de votre secteur, vous développez le référencement de nos produits, négociez nos opérations promotionnelles, et remontez les informations.

Vous construisez une relation de confiance avec vos interlocuteurs magasin et développez cette logique conseil afin de réaliser avec eux nos objectifs dans le respect de notre politique commerciale. 

De formation commerciale Bac+2, vous disposez d’une première expérience commerciale terrain dans l’univers de la grande distribution et souhaitez y développer votre expertise.

Le challenge qui est le notre ainsi que nos réelles perspectives de développement répondront aux souhaits de candidats exigeants et enthousiastes.

Terre Commune recherche des personnalités dotées de réelles qualités de communication, curieuses et rigoureuses. Notre conviction est que la réussite se construit en prenant du plaisir dans ce que l’on fait tout en développant au quotidien une culture du résultat.

« Terre Commune : la performance au point de vente. »

KRENO Consulting, notre Conseil, vous invite à déposer votre dossier de candidature sur www.kreno-consulting.com , cliquez sur « Consultez nos opportunités », indiquez la référence BB971 et postulez. 

