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Pernod est l’une des principales filiales du groupe Pernod Ricard, deuxième intervenant mondial du secteur des spiritueux depuis le rachat d’Allied Domecq. Elle élabore et/ou commercialise une trentaine de marques dont  Mumm, Ballantine’s, 51, Suze, Paddy, Havana Club, Zubrowka, Aberlour, Soho et Pernod.
Notre ambition : être une entreprise toujours proche de ses clients et de ses consommateurs, réactive aux évolutions de son marché et des modes de consommation. Avec une expertise commerciale reconnue, Pernod dispose de la deuxième force de vente du marché des spiritueux en France.
MISSIONS
Rattaché au Chef de Ventes Régional Grande Distribution, le chef de secteur a pour mission principale d’assurer la mise en œuvre de la politique commerciale de Pernod, auprès de la clientèle d’hypermarchés et supermarchés de son secteur. 
Ses objectifs :

· Développer les ventes, 

· Optimiser le positionnement et la mise en avant des marques pour en développer la 
demande en point de vente,

· Assurer la qualité du service client,

· Contribuer à l’efficacité de la politique commerciale.

· Optimiser les moyens publi-promotionnels et d’animations qui lui sont délégués.

LIEU

Poste basé en région, à pourvoir dès que possible.

QUALITES
Rigueur, organisation, autonomie, engagement, enthousiasme, qualités relationnelles, goût pour la vente et l’animation.

PROFIL
Jeune diplômé, Bac + 3 à 4, vous êtes titulaire d’un diplôme d’une Ecole de Commerce et souhaitez commencer votre carrière par une vraie expérience de vente sur le terrain, dans l’univers de la grande distribution.


Pour pouvoir évoluer dans l’entreprise, vous êtes mobile géographiquement.

Si vous pensez correspondre au profil recherché, merci de bien vouloir adresser votre dossier à la DRH de Pernod
recrutement.pernod@pernod.com 
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