4 N Les diverses activités de ce métier sont de disposer
¢ 4 les produits dans les rayons. De mettre a leur place les
produits deplacés par les clients.
Le vendeur fait particulicrement attention a l'étiquetage
afin que tous les prix soient affichés. Il réalise aussi
lI'inventaire des stocks, passe les commandes et encaisse
les réglements en fin de journée .
Les conditions de travail sont d'étre toujours debout. Dans les petits commerces le
vendeur travaille quasiment en permanence avec son patron.

Les qualités necéssaires pour ce métier est d'avoir toujours le sourire, d'étre aimable et
répondre aux attentes du clients.

Pour aimer le métier de vendeur, il faut aimer ce que 1'on vend, aimer le contact et le
coté créatif .

Les formations nécessaires sont :
— Cap employ¢ de commerce Multi spécialité
— Bac Pro en commerce
— Bac + 2 = BTS management des uniteés commerciales

Les inconvénients de ce métier sont d'étre tout le temps
debout, de travailler le samedi, de faire beaucoup d'heures
supplémentaires surtout au moments des soldes.

Les avantages de ce métier sont de s'informer sur les
nouveautés technologiques ou les changements de la mode.
Le Cap offre des débouchés immédiats. On peut trouver
dans tout type de commerce. On trouve aussi bien dans une
boutique de quartier que dans les grands commerces.

Le salaire est de 1300 euros
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