
Nom, prénom  ADRIEN
Type de Bac (vous pouvez 
préciser la mention), 
obtenu le …

BAC SCIENTIFIQUE spécialité SVT mention assez bien obtenu en 2016

Types d’études 
poursuivies

BTS OPTICIEN LUNETIER

Dans quel but ? Pouvoir exercer une profession alliant le contact avec la clientèle, un 
travail manuel et une partie scientifique appliquée.

Matières principales Analyse de la vision, Gestion, Optique géométrique, examen de vue, 
magasin et atelier.

Nombre d’heures (cours,
TD, TP…)

35 heures de cours dont 
- 6 h de TP en première année (atelier,magasin/examen de vue)
- 11 h de TP en deuxième année ( atelier, magasin, examen de vue, 
contactologie = lentilles de contact)

Travail personnel (en 
quoi consiste-t-il ? 
Travail régulier ou pas, 
plus qu’en Tle …

Toutes les matières de cette formation sont reliées, il est indispensable 
d’apprendre les cours au fur et à mesure. Le travail est beaucoup plus 
important qu’en terminale. Les cours doivent être impérativement 
travaillés quotidiennement pour ne pas décrocher.

Points + de la formation De nombreuses possibilités de débouchés ( exemple : opticien, 
représentant de marque, adaptateurs lentilles, optométriste….).
De nombreuses formations sont disponibles après le BTS.

Points - Beaucoup de travail personnel à fournir.
Une formation qui n’est pas forcement très proche de la pratique en 
magasin ( partie tiers payant non abordée à l’école). Cependant, le stage 
en fin de première année permet de confronter les connaissances 
théoriques avec la pratique. 

Autres… Pour cette formation, il faut être précis, rigoureux et surtout polyvalent.
La profession d’opticien relie trois branches de profession : professionnel 
de santé, commerçant et artisan. 

Si vous aviez un conseil à
donner à un lycéen

La profession d’opticien est adaptée pour ceux qui recherchent une 
profession non routinière (chaque vente faite en magasin est différente 
de la précédente). 
Pour rentrer dans cette formation il ne faut pas hésiter à postuler mi-
septembre il reste toujours des places.


