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LE POSITIONNEMENT DU POINT DE VENTE 
LES METHODES DE VENTE
LE PERSONNEL DU POINT DE VENTE 
RECEPTIONNER LES PRODUITS 
STOCKER LES PRODUITS 
IDENTIFIER L’ASSORTIMENT 
DEGAGER LES AVANTAGES DE VENTE 
ETIQUETER LES PRODUITS, TENIR A JOUR LA SIGNALITIQUE 
LA PRESENTATION MARCHANDE DES PRODUITS
L’INSTALLATION DES PROMOTIONS 
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